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Leggere il nostro catalogo

Il presente catalogo contiene i pacchetti standard per
formazione.

Le attivita descritte possono essere realizzate in
moduli base, avanzati o OneShot Personalizzabili.
Grazie alla certificazione di qualita tutti i nostri corsi
possono essere riconosciuti/rimborsati dai maggiori

fondi interprofessionali paritetici.

| percorsi legati alla digitalizzazione sono
ugualmente certificabili per il credito d'imposta per
formazione 4.0.

Sono possibili personalizzazioni e definizioni

particolari laddove ci siano esigenze dettagliate.

Due le tipologie di catalogo presenti in questa sezione:

Formazione Classica (la piu tradizionale nelle tematiche)

Formazione per 'innovazione aziendale (tradizionale nelle metodologie di attuazione)
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Comunicazione

GLI INTRAMONTABILI: 7TRADITIONAL

Comunicazione empatica ed efficace: come si creano relazioni produttive?

Comunicazione

Public speaking: come si parla in pubblico? Come si parla in video? Come si parla
sul palco?

Comunicazione

Storytelling: come generare passione per il tuo prodotto o il tuo servizio attraverso le
parole?¢

Comunicazione

L'arte di comunicare: tecniche, metodologie, strumenti, nuove sperimentazioni

Comunicazione

La ricerca attiva del lavoro: quali sono gli strumenti standard?e Quali i nuovi - ‘
strumentie Come si scrive il CVe2 Come si prepara un colloquio di lavoro?

Comunicazione

Arte della persuasione per leader efficaci

Comunicazione &

Arte della negoziazione

Vendita

\(/Zgrr:jliJTr(;icozione - Arte della vendita: tecniche di vendita efficaci

Lingue Chiedici la lingua che ti serve e che livello vuoi raggiungere: basico o avanzato?
Marketing Principi di marketing per futti |

Marketing

Visual merchandising: come si propone la merce al Cliente?
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GLI INTRAMONTABILI: VERSO L'INNOVAZIONE

Comunicazione Comunicazione empatica ed efficace: come si creano relazioni produttive?
Public speaking: come si parla in pubblicog Come si parla in video?2 Come si

parla sul palcoe¢

Comunicazione

. Storytelling: come generare passione per il tuo prodotto o il tuo servizio % \
Comunicazione 9 N\
attraverso le parolee v o \8

Comunicazione L'arte di comunicare: fecniche, metodologie, strumenti, nuove sperimentazioni [ j!“\w
La ricerca attiva del lavoro: quali sono gli strumenti standard? Quali i nuovi s AN

Comunicazione : N Z L
strumentie Come si scrive il CV2 Come si prepara un colloquio di lavoro?2

Comunicazione Arte della persuasione per leader efficaci ‘
SOMUNISERIONE & Arte della negoziazione .
Vendita 9 e \
Comunicazione & it Gelia vendita: tecniche di vendita efficaci < -
Vendita \ N
Chiedici la lingua che ti serve e che livello vuoi raggiungere: basico o ' -
Lingue avanzato?
Marketing Principi di marketing per tutti | :
Marketing Visual merchandising: come si propone la merce al Cliente? i
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Se vuoi rendere la tua formazione sostenibile:
chiedici qualche info in pit!

Per formazione finanziata e Per progetti di piu ampio
voucher: respiro:

corsi@theskywalker.eu bandi@theskywalker.eu
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mailto:corsi@theskywalker.eu
mailto:bandi@theskywalker.eu

Grazie!l

SKY WALKER S.r.l.
Via Broseta, 67 — 24128 Bergamo - Italy

CONTATTI

+39 035039 1542



mailto:sales@theskywalker.eu
https://www.facebook.com/profile.php?id=100051485057390
https://www.linkedin.com/company/theskywalker/
https://www.youtube.com/channel/UCu42rmYwDh0UxOoaQPVdapw?view_as=subscriber
https://www.theskywalker.eu/
https://www.theskywalker.eu/
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